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Presentacion y Objetivos:

El objetivo general de la materia es poner a disposicion del/a alumno/a los elementos y
herramientas que componen ¢l enfoque de cadenas productivas, para que obtengan un
marco analitico que les permita entender las nuevas dinamicas de la organizacion de las
industrias globales y del comercio internacional. Al mismo tiempo, el marco conceptual
permitira entender la articulacion actual de diferentes unidades productivas en el proceso
de generacion de valor y el disefio de estrategias de desarrollo economico, ya sea a nivel
local, nacional o regional.

Con este fin, durante el curso se abordaran, en primer lugar, los conceptos basicos del
enfoque de cadenas productivas, estudiando ademas la estructura y funcionamientos de
las mismas (Unidad 1).Asimismo, se brindaran herramientas tedrico-metodolédgicas para
comprender por qué la fisionomia de las cadenas productivas al interior de un pais es una
variable explicativa fundamental para el desarrollo econémico sostenible(Unidad 2).
Estos conocimientos seran aplicados posteriormente al analisis del rol del Estado como
creador, facilitador y regulador de las cadenas productivas (Unidad 3). Por otro lado, y
contextualizando a los procesos productivos en una era de globalizacion, se brindara a los
alumnos herramientas tedricas y empiricas para entender la actual configuracion

Aprobado por R (CD) N°039/23
Departamento de Economia y Administracion


snunez
Máquina de escribir
Aprobado por R (CD) N°039/23

Departamento de Economía y Administración


Licenciatura

' PRODUCTIVAS DE BIENES Y SERVICIOS

Departamento de Economia y Administracién - Programa Regular- ModalidadSemi-
Presencial

econdmica mundial y la dinamica de las “cadenas globales de valor (CGV) (Unidad 4).
Finalmente, se aplicaran los conocimientos adquiridos a lo largo de las anteriores
unidades para estudiar empiricamente los rasgos centrales de las cadenas productivas en
Argentina. Para ello se abordara un andlisis de la estructura territorial y sectorial de la
produccion en el pais, de las exportaciones y del empleo (Unidad 5).

Contenidos minimos:

Origen y evolucion del concepto de cadena productiva. Desarrollo local y territorial:
clusteres, redes, distritos industriales y minicadenas productivas. Cadenas productivas y
su vinculo con el desarrollo econémico. Nociones basicas sobre cuentas nacionales y
fenomeno de restriccion externa y sostenibilidad ambiental. El rol del Estado y la
importancia de las capacidades estatales. Conceptos teoricos y estudios empiricos:
experiencias exitosas de desarrollo y casos de fracaso de éxito acotado. Enfoques de
rentas y cadenas globales de valor (CGV). Estructura y funcionamiento de las cadenas
productivas: relacionamiento entre agentes, gobernanza y upgrading. Cadenas
productivas en Argentina. Herramientas para el abordaje empirico de heterogeneidad
estructural en el pais: sectorial, territorial, sector externo y mercado de trabajo.

Contenidos Tematicos o Unidades:
> UNIDAD 1: El aparato conceptual de las cadenas productivas
Temas:

1.1. Cadenas productivas y cadenas de valor: Definicion y diferencias entre cadenas
productivas y cadenas de valor. Barreras a la entrada. Capacidades. Costos de transaccion.
Externalidades. Fallas de mercado. Sistema de valor de Porter.

1.2. Cadenas productivas en una escala territorial reducida: Aglomeraciones
productivas. Cluster. Distrito industrial. Externalidades. Competitividad sistémica.
Minicadenas productivas.

1.3. Critica a la vision de las cadenas como reinos de cooperacion: Complejidad
interna. Morfologia. Nuevo Regionalismo. Tradedyuntradedinterdependencies.

Bibliografia obligatoria

-- Schteingart, D. (2023): Manual de cadenas productivas, Unidad 1, Editorial de la
Universidad Nacional de Quilmes.
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- Mitnik, F. (coord.) (2011):Desarrollo de cadenas productivas, clusters y redes
empresariales. Herramientas para el desarrollo territorial, ISBN: 978-987-28714-0-6, pp.
39 a 57 (primera parte, capitulo 2).

- Iglesias, D. (2002),Cadenas de Valor como Estrategia. Las Cadenas de Valor en el
Sector Agroalimentario, Instituto Nacional de Tecnologia Agropecuaria (INTA).

- Bekerman M. y G. Cataife (2001),Encadenamientos Productivos: Estilizacion e
Impactos sobre el Desarrollo de los Paises Periféricos

- ONUDI (2004),Manual de Minicadenas Productivas, Organizacion de las Naciones
Unidas para el Desarrollo Industrial, Capitulo 3 (pp.27-64).

- Fernandez, V. R., Vigil, J. I. y Seval, M. (2008):“Clusters y cadenas de valor:
(instrumentos de desarrollo econdmico en América Latina?”. II Jornadas de
Investigadores de las Economias Regionales IX Encuentro Nacional de la Red de
Economias Regionales en el marco del Plan Fénix "Conflictos y transformaciones del
territorio. Procesos sociales del ultimo medio siglo”.

Bibliografia de consulta

e Becattini, G. (1989). “Riflessionesuldistrettiindustrialemarshallino come concetto socio-
economico”, Stato e Mercato, n° 25.

e Bianco, C. (2007). “;De qué hablamos cuando hablamos de competitividad?”’. Documento
de Trabajo n° 31, marzo. Centro de Estudios sobre ciencias, Desarrollo y Educacion
Superior. Recuperado de http://www.centroredes.org.ar/documentos/
documentos_trabajo/files/Doc.Nro31.pdf.

e Buchanan, J. y Stubblebine, W. (1962). “Externality”. Economica. 29(116):371-
84, noviembre.

e Castellanos, O., Rojas, J., Villarraga, L. y Ustate, E. (2001). “Conceptualizacion y papel de
la cadena productiva en un entorno de competitividad”. Innovar, Revista de Ciencias
Administrativas y Sociales, n® 18, 87-98.

e Coase, R. H. (1937). “The nature of the firm”. Economica, 4(16), 386-405.

e (Czamanski S. y Ablas, L. (1979). “Identification of Industrial Clusters and Complexes: A
Comparison of Methods and Findings”. Urban Studies, 16, 61-80.

e Feser, E. J. y Luger, M. (2002). “Cluster Analysis as a Mode of Inquiry: Its Use in Science
and Technology Policymaking in North Carolina”. EuropeanPlanningStudies, 11(1), 1-14.

e Gaggero, A. (2012). “Estado, mercado y dindmicas organizacionales. Un abordaje de las
estrategias empresarias a través de la sociologia econdomica”. Papeles de Trabajo, afio 6, n°
9, junio de 2012, 37-57.

e Gereffi, G. (2001). “Las cadenas productivas como marco analitico para la globalizacion”.
Problemas del Desarrollo, 32(125), abril-junio.
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e Hill, E. W. y Brennan, J.F. (2000). “A Methodology for Identifying the Drivers of Industrial
Clusters: The Foundation of Regional Competitive Advantage”. Economic Development
Quarterly, 14, 67-96.

e Hoover, E. M. (1948). The location of economic activity, Londres: Mcgraw-Hill Book
Company.

e Jammarino, S. y McCann, P. (2005). “Firm Location and Technology: Stylized Constructs
and Illusory Policies?”. 4th European Meeting on Applied Evolutionary Economics
(EMAEE), Utrecht, PaisesBajos.

e Isard, W., Schooler, E.-W. y Vietorisz, T. (1959). Industrial Complex Analysis and Regional
Development: A Case Study of Refinery-Petrochemical-synthetic-Fiber Complexes and
Puerto Rico. Cambridge: Technology Press of the Massachusetts Institute of Technology.

e Kaplinsky, R. (2016). “Global value chains: where they came from, where they are going
and why this is important”. En Weiss, J. y Tribe, M. (eds.). Routledge Handbook of industry
and development. Londres-Nueva York: Routledge.

o Kaplinsky, R. y Morris, M. (2001). 4 handbook for value chain research.Ottawa:
International Development Research Center (IDRC).

e Lopez, A. (2006). Empresarios, instituciones y desarrollo economico: el caso
argentino.Buenos Aires: Cepal.

e Marshall, A. (1890). Principles of Economics. London: Mcmillan.

e Myrdal, G. (1957). Economic Theory and Underdeveloped Regions. London: Buckworth.
Rich Lands and Poor. 1% ed.

e North, D. (1993). Instituciones, cambio institucional y desempeiio economico. México:
Fondo de Cultura Econémica.

e Perroux, F. (1950). “Economic Space: Theory and Applications”. Quarterly Journal of
Economics,64, 89-104.

e Pietrobelli, C. y Rabellotti, R. (2005). Mejora de la competitividad en clusters y cadenas
productivas en América Latina. El papel de las politicas. Washington: BID (Serie de buenas
practicas del Departamento de Desarrollo Sostenible). Pietrobelli, C. y Rabellotti, R.
(2006). “Clusters and Value Chains in Latin America: In Search of an Integrated
Approach”. En Pietrobelli, C. y Rabellotti, R. (eds.). Upgrading to Compete: Global Value
Chains, SMEs and Clusters in Latin America, Cambridge, MA: Harvard University Press,
1-40.

e Porter M. (1985). Competitive Advantage: Creating and Sustaining Superior Performance.
Nueva York: The Free Press.

e Porter, M. (1990). The Competitive Advantage of Nations. Londres: Macmillan.

e Porter, M. (1998). “Clusters and the new economics of competition”. Harvard Business
Review, noviembre-diciembre.

e Porter, M. (2000). “Location, Competition and Economic Development: Local Clusters in
a Global Economy”. Economic Development Quarterly, 14(1).

e Redman, J. (1994). Understanding State Economics through Industries Studies.
Washington DC: Council of Governor’s Policy Advisors.

e Roepke H. D., Adams, D. y Wiseman, R. (1974). “A New Approach to the Identification of
Industrial Complexes Using Input-Output Data”. Journal of Regional Science, 14(1), 15-
29.

e Rosenfeld, S. A. (1995). Industrial Strength Strategies: Regional Business Cluster and
Public Policy. Washington, DC: The Aspen Institute.
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e Smith, A. (1776). An Enquiry into the Nature and Cause of The Wealth of Nations. Oxford:
Oxford University Press.

e Storper, M. (1997). The regional world: Territorial Development in a Global Economy.
Nueva York: The Guilford Press.

e VomHofe, R. (2006). “Whither or not industrial cluster: conclusions or confusions?”. The
Industrial Geographer, 4(1), 2-28.

e Williamson, O. E. (1985). The Economic Institutions of Capitalism: Firms, Markets and
Relational Contracting. Nueva York: Praeger.

> UNIDAD 2: Las cadenas productivas y su vinculo con el desarrollo econémico.

Temas:

2.1. Desarrollo y crecimiento:Conceptos de desarrollo econdmico y crecimiento.
Definicion de desigualdad y pobreza y su relacion con el desarrollo.

2.2. Neoclasicos versus heterodoxos ;como se crece?:Definicion de cilo y tendencia.
Producto potencial. Productividad. Enfoque keynesiano. Enfoque neocléasico: real
businesscycle (RBC) y sintesis neoclasica.

2.3El enfoque keynesiano-estructuralista: Nociones basicas sobre cuentas nacionales:
demanda agregada. Consumo Privado. Gasto Publico. Inversion. Exportaciones.
Importaciones.

2.4 Los limites al crecimiento: Restriccion externa y su relacion con la balanza de pagos.
Cuenta corriente. Cuenta capital.

2.5 La relacion entre cadenas productivas y restriccion externa: Restriccion externa
y vinculacion con la inversion extranjera directa (IED) y la deuda externa.

2.6 Las cadenas productivas como explicacion de los problemas estructurales de la
balanza de pagos en paises periféricos: Elasticidad-producto y términos de intercambio.

2.7 Desarrollo y sostenibilidad ambiental: fenomeno de calentamiento global.
Transicion energética. Las tensiones entre ambiente y desarrollo.

Bibliografia obligatoria

- Schteingart, D. (2023): Manual de cadenas productivas, Unidad 2, Editorial de la
Universidad Nacional de Quilmes.

- Schteingart, D. (2016a): ";Es la distribucion, estupido?", Revista Panama
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- Schteingart, D. (2017): "No somos un pais de mierda", Revista Anfibia

- Porta, F., Santarcangelo, J. y Schteingart, D. (2017): “Un proyecto politico con
objetivos econdmicos. Los limites de la estrategia econémica kirchnerista”.

- Schteingart, D. (2016b): "El sector externo argentino en el largo plazo (1960-2015)",
mimeo

-Amico, F. (2020): "La macroeconomia de Macri: adids represion financiera, bienvenido
nuevo default”

-Schteingart, D. y Kejsefman, 1. (2021): "; Alcanza con redistribuir?", Revista Panama.
Disponible en: http://revistaanfibia.com/ensayo/alcanza-con-redistribuir/

-Schteingart, D. (2021): "El circulo cuadrado", Le Monde Diplomatique. Disponible en:
https://www.eldiplo.org/notas-web/el-circulo-cuadrado/

- Mohle, E. y Schteingart, D. (2021): "Diez ideas para construir un desarrollismo
ambientalista". Disponible en: https://www.cenital.com/diez-ideas-para-construir-un-

desarrollismo-ambientalista/

Bibliografia de consulta:

e Baumann Fonay, I. y Cohan, L. (2018). “Crecimiento econémico, PTF y PIB potencial en
Argentina”. Documento de Trabajo de la Subsecretaria de Programacién Macroeconémica,
Buenos Aires: Ministerio de Hacienda.

e Bielschowsky, R. (2008). “Sesenta afios de la CEPAL: estructuralismo 'y
neoestructuralismo”. Revista Cepal, n® 97, abril.

e Borgoglio, L. y Odisio, J. (2015). “La productividad manufacturera en Argentina, Brasil y
México: una estimacion de la ley de Kaldor-Verdoorn, 1950-2010”. Investigacion
Economica, LXXIV(292), abril-junio de 2015, 185-211.

e (Calero, A., Quiroga, L. y Mira, P. (2015). “Ciclo, crecimiento y productividad. Una revision
teorica”, Documento de trabajo no. 5, Secretaria de Politica Economica y Planificacion del
Desarrollo, Ministerio de Economia.

o Cepal (1964). La mano de obra y el desarrollo economico de América Latina en los ultimos
afios. Santiago de Chile: Cepal.

e Cepal (2012). Cambio estructural para la igualdad. Una vision integrada del desarrollo.
Santiago de Chile: Cepal.

e Coremberg, A., Marotte, B., Rubini, H. y Tisocco, D. (2006). “La inversion privada en
Argentina (1950-2000)”. Academia Nacional de Ciencias de la Empresa, Centro de
Estudios Avanzados Universidad Argentina de la Empresa, julio.

e Diamand, M. (1972). “La estructura productiva desequilibrada argentina y el tipo de
cambio”. Desarrollo Economico, 12(45).
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e Diamand, M. (1973). Doctrinas economicas, desarrollo e independencia. Buenos Aires:
Paidos.

e Diamand, M. (1985). “El péndulo argentino: ;hasta cuando?”. Cuadernos del Centro de
Estudios de la Realidad Economica, n° 1, Buenos Aires [Primera version: 1983].

e Ehrlich, P. (1968). The Population Bomb. Nueva Y ork: Buccaneer Books

e Ferrer, A. (2008). La economia argentina: desde sus origenes hasta principios del siglo
XXI. Buenos Aires: Fondo de Cultura Econdmica.

e (Galiani, S. (2017). “Gasto  publico en  Argentina”, recuperado  de:
http://focoeconomico.org/2017/12/23/gasto-publico-en-argentina-1993-2017/

e Gechert, S. (2015). “What fiscal policy is most effective? A meta-regression analysis”.
Oxford Economic Papers, 67(3), 553-580.

e Kaldor, N. (1966). “Causes of the Slow Rate of Economic Growth of the United Kingdom.
An Inaugural Lecture”. Cambridge: Cambridge University Press.

e Kaldor, N. (1967). Strategic Factors in Economic Development. Ithaca, New York State
School of Industrial and Labour Relations, Cornell University.

e Kaldor, N. (1968). “Productivity and Growth in Manufacturing Industry: A Reply”.
Economica, 35(140), 385-391.

o Lucas, R. (1988). “On the mechanics of economic development”. Journal of Monetary
Economics, 22, 3-42.

o Meédici, F. (ed.) (2017). Discusiones sobre el tipo de cambio. El eterno retorno de lo mismo.
Moreno Ediciones de la Universidad de Moreno.

e Ocampo, J. y Parra, M. (2010). “Los términos de intercambio de los productos basicos en
el siglo XX”, Revista de la Cepal, n°® 79, abril.

e Pezzarini, L. (2021): “Por qué hablar de sostenibilidad fiscal no es de derecha”, El Diario
Ar, 1/4/2021. Recuperado de: https://www.eldiarioar.com/economia/hablar-sostenibilidad-
fiscal-no-derecha 129 7364552.html

e Prebisch, R. (1962). “El desarrollo econémico de la América Latina y algunos de sus
principales problemas”. En Boletin Econémico de América Latina, 7(1), Santiago de Chile.

e Prebisch, R. (1963). Hacia una dinamica del desarrollo latinoamericano. Santiago de
Chile: Cepal.

e Raworth, K. (2012). “A safe and just space for humanity”, Oxfam Discussion Paper, Oxfam
International, Oxford, ReinoUnido.

e Raworth, K. (2017). Doughnut Economics: Seven Ways to Think Like a 21°-Century
Economist, Londres:Random House

e Rodrik, D. (2008). “The Real Exchange Rate and Economic Growth”. Brookings Papers
on Economic Activity, 39(2), 365-439.

e Romer, P. (1986). “Increasing returns and long-run growth”. Journal of Political Economy,
94(5), 1002-1037.

e Schteingart, D. (2014). Estructura productivo-tecnologica, insercion internacional y
desarrollo: hacia una tipologia de senderos nacionales, tesis de maestria en Sociologia
Econdmica, Instituto de Altos Estudios Sociales de la Universidad Nacional de San Martin
(Idaes-Unsam), inédita.

e Solow, R. (1956). “A Contribution to the Theory of Economic Growth”. Quarterly Journal
of Economics, 70(1), 65-94.

o Sztulwark, S. (2005). El estructuralismo latinoamericano. Fundamentos y
transformaciones del pensamiento economico de la periferia. Buenos Aires: Universidad
Nacional de General Sarmiento.
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e Telechea, J. M. (2018). “;Es insostenible el gasto publico?”, El Economista, 4/1/2018.
Recuperado de: https://eleconomista.com.ar/2018-01-insostenible-gasto-publico/

e Yoguel, G. y Barletta, F. (2015). ;(De qué hablamos cuando hablamos de cambio
estructural?  Una perspectiva  evolucionista-neoschumpeteriana. Buenos  Aires:
Universidad Nacional de General Sarmiento.

e Zack, G. y Dalle, D. (2015). “Elasticidades de comercio exterior de la Argentina: ;juna
limitacion para el crecimiento?”. Realidad Economica, 289, enero-febrero.

> UNIDAD 3: El rol del Estado en la transformaciéon productiva
Temas:

3.1. Conceptos basicos:Estado. Instituciones. Gobierno. Burocracia. Tecnocracia.
Politicas publicas. Politicas industriales. Fallas de mercado. Fallas de gobierno

3.2. El Estado ;problema o solucion?:Estado predatorio. Estado desarrollista. Estado
intermedio. Burocracia weberiana. Autonomia enraizada. Capacidades estatales.

3.3 El Estado e innovacién tecnolégica. Estado emprendedor. Innovacién radical.
Innovacién incremental. Sistema Nacional de Innovacidén. Neoschumpeterianismo.

Bibliografia obligatoria

- Schteingart, D. (2023): Manual de cadenas productivas, Unidad 3, Editorial de la
Universidad Nacional de Quilmes.

- Evans, P. (1996): “El estado como problema y como solucion”, Desarrollo Econémico,
vol 35, n° 140, enero-marzo.

- Mazzucato, M. (2013): El Estado emprendedor, Madrid: Alianza. Introduccion y
capitulo 1.

Bibliografia de consulta

e Amsden, A. (1989). Asia’s New Giant: South Korea and Late Industrialization. Nueva
York: Oxford University Press.

e BCR (Bolsa de Comercio de Rosario) (2010). “La confusion entre Estado y gobierno”.
Revista de la Bolsa de Comercio de Rosario.

o Bealey, F. (1999). The Blackwell Dictionary of Political Science.Oxford: Blackwell
Publishing.

e Beckley, M., Horiuchi, Y. y Miller, J. (2018). “America’s role in the making of Japan’s
economic miracle”. Journal of East Asian Studies, 18, 1-21.

e Bobbio, N., Matteuci, N. y Pasquino, G. (1999). Dicionario de politica. Brasilia: Editora
Universidade da Brasilia.

Aprobado por R (CD) N°039/23
Departamento de Economia y Administracion


snunez
Máquina de escribir
Aprobado por R (CD) N°039/23

Departamento de Economía y Administración


Licenciatura

' PRODUCTIVAS DE BIENES Y SERVICIOS

Departamento de Economia y Administracién - Programa Regular- ModalidadSemi-
Presencial

e Chang, H. J. (2002). Kicking Away the Ladder: Development Strategy in Historical
Perspective: Policies and Institutions for Economic Development in Historical Perspective.
Londres: Anthem Press.

e Gerschenkron, A. (1962). Economic backwardness in historical perspective, Cambridge:
Belknap.

e QGrabas, C. y Niitzenadel, A. (eds.) (2014): Industrial Policy in Europe After 1945: Wealth,
Power and Economic Development in the Cold War, Palgrave Macmillan.

e Hafner, K. y Lyon, M. (1998): Where wizards stay up late: The origins of the Internet,
Nueva York: Simon and Schuster.

e Hirschman, A. (1958). The strategy of economic development, New Haven: Yale University
Press.

e Kim, E. M. (2015). “Korea’s evolving business—government relationship”. UNU-Wider
Working Paper, 2015/103.

e Johnson, C. (1982): MITI and the Japanese Miracle: The Growth of Industrial Policy, 1925-
1975, Stanford: Stanford University Press.

e Leon Manriquez, J. L. (coord.) (2009). Historia minima de Corea, México: El Colegio de
México.

e Mazzucato, M. (2013). El Estado emprendedor. Madrid: RBA.

e Metcalfe, S., Foster, J. y Ramlogan, R. (2006). “Adaptive economic growth”. Cambridge
Journal of Economics, 30, 7-32.

e Oszlak, O. y O’Donnell, G. (1976). “Estado y politicas estatales en América Latina: hacia
una estrategia de investigacion”. Buenos Aires: Cedes.

e Parthasarathi, P. (2011). Why Europe Grew Rich and Asia Did Not. Global Economic
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> UNIDAD 5: La estructura productiva argentina.
Temas:

5.1.Composicion del PIB: Heterogeneidad estructural. Composicion del PIB.
Significado.

5.2. Estructura del comercio internacional:Exportaciones. Importaciones. Saldo
comercial. Comercio de servicios.

5.3 Estructura del empleo: Heterogeneidad estructural. Formalidad. Informalidad.
Productividad.

5.4 La estructura productiva a nivel territorial. Heterogeneidad territorial y su vinculo
con la heterogeneidad sectorial.

Bibliografia obligatoria
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- Schteingart, D. (2023): Manual de cadenas productivas, Unidad 5, Editorial de la
Universidad Nacional de Quilmes.

- Schteingart, D. y Coatz, D. (2016): “La industria manufacturera en Argentina: desafios
y perspectivas”, Boletin Techint

-Anll6, Bisang y Salvatierra (2020): “Las cadenas agroalimentarias en Argentina”,
CEPAL.

- Ministerio de Hacienda (2016): Informe de cadenas de valor: software y servicios
informaticos

- Ministerio de Hacienda (2018): Informe de cadenas de valor: automotriz y
autopartista.

- Ministerio de Hacienda (2019): Informe de cadenas de valor: oleaginosas (soja)
- Ministerio de Hacienda (2019): Informe de cadenas de valor: industrias culturales
- Ministerio de Hacienda (2019): Informe de cadenas de valor: pesca

-Schteingart, D. y Tavosnanska, A. (2021): "Del retorno de la desindustrializacion al
COVID-19: la industria argentina entre 2016 y 2020".

Bibliografia de consulta

e Argentina Productiva (2023a). Documento integrador, Ministerio de Economia.

e Argentina Productiva (2023b). Mision 1. Duplicar las exportaciones para volver mds
sostenibles las mejoras sociales y economicas, Ministerio de Economia

e Argentina Productiva (2023c). Mision 10. Crear encadenamientos productivos en base al
sector primario para generar mas trabajo y mds desarrollo, Ministerio de Economia

e Qatto, F. y Cetrangolo, O. (2003). Dinamica productiva provincial a fines de los arios
noventa. Serie Estudios y Perspectivas de la Oficina de la CEPAL en Buenos Aires, n° 14.

e Levy Yeyati, E., Montane, M. y Schteingart, D. (2018). “Radiografia del trabajo argentino”,
Documento de Trabajo de Argentina 2030.

e Lopez, A. y Ramos, D. (2011). “Nuevos sectores exportadores de servicios: trayectoria
reciente e insercion internacional”. En Mercado, Kosacoff y Porta (eds.). La Argentina del
largo plazo: crecimiento, fluctuaciones y cambio estructural. Buenos Aires: PNUD.

e Pinto, A. (1976). “Heterogeneidad estructural y modelo de desarrollo reciente de la América
Latina”. Inflacion: raices estructurales. México: Fondo de Cultura Econémica.

e Schteingart, D. y Makari, P. (2019). “La radiografia del mercado de trabajo y el contexto
externo”. En UIA-OIT, Una nueva insercion comercial argentina. El papel de la
diversificacion y la complejizacion para crear mas y mejor empleo.Buenos Aires: OIT.
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Modalidad de dictado:

La modalidad de dictado es semi-presencial, compuesto por clases tedricas, instancias de
evaluacion e instancias de revision de contenidos.

Actividades extra-aulicas obligatorias:

Para cada unidad se pediran guias de trabajo con entrega obligatoria a realizar de manera
domiciliaria y de forma grupal.

Evaluacion:

La evaluacion consistira en un examen escrito sobre todos los temas contemplados en el
programa.
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